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(George Butunoiu, creatorul sistemuluide management:

,,KAZ'ER este de 10 ori mai ieftin

decat un soft similar din strainatate”

Fizician la baza si unul dintre cei mai cunoscuti head-hunteri romani, George Butunoiu a creat
Kazier, un soft de management pentru business, pe care |-a testat si perfectionat timp de 10
ani pe proprile afaceri.Softul roménesc costa de 10 ori mai putin decat un produs similar din

strainatate, avand avantaje nete fata de cel din urma, conform creatorului [ui

“Pretul este
principalul
avantaj. Apoi
rapiditatea cu
care

intervenim,
fiind aici, si, nu
in ultimul rand,
arhitectura
programului.
Alt avantaj este
ca e creat de
un om din
business cum
sunt eu, si nu
de un
programator”

Kazier-ul s-a nascut, practic, dintr-o nevoie proprie a compa-
niei de recrutare, nu-i asa?

Da, noi am creat aici, pentru noi, timp de mai bine
de 10 ani, un soft care sd ne administreze business-
ul. Aveam un bdiat care initial a pornit singur, fara
sd ma Intrebe, iar dupd aceea m-am implicat si
eu destul de mult si a iesit un soft foarte bun. Ca
dovadd, noi ne administrdm absolut tot business-ul
cu acesta. Si noi lucrdm cu volume mari de docu-
mente, sute de mii de CV-uri, pentru care inainte
era ocupatd o camerd intreagd pand in tavan, cu
bibliorafturi. Apoi le-am aruncat pe toate, iar acum
nu avem absolut nici o hartie in birou. Intr-o zi
ne-a sunat cineva din Anglia, de la o firma de soft,
cel mai cunoscut soft de recrutare din lume, ca sa
ne convingd si le cumpdrdm seftely Am rdmas cu
gura cadscatd cand mi l-au prezentat, parcd vorbeau
despre softul nostru! Apoi m-am uitat cu mai multd
atentie la softurile de recrutare din cele mai tari
firme de recrutare si am constatat ca al nostru era
printre cele mai puternice din Europa. Asa cd m-am
gandit sd-1 mai cosmetizez un pic si sa-1 vand. Lu-
crand la el, mi-am dat seama cd pot si-1 generalizez
si, cu modificari minime, s acopere nu doar firmele
de recrutare, ci si departamentele de recrutare din
companiile mari. Asa am facut mai apoi si pentru
orice firma de consultantd. L-am generalizat cat am
putut si am Inceput sd-1 vindem la firme de servi-
cii sau departamente de tip servicii sau suport din
companii mari. Unul dintre principalele avantaje ale
produsului este ca e foarte logic si intuitiv, iar alt
avantaj este cd e creat de un om din business cum
sunt eu, si nu de un programator.

Pentru ce ati recomanda acest soft unei companii din
constructii?

L-as recomanda in primul rand pe partea de vanzari
si este cu atat mai util cu cat firma este mai mare si
mai dispersatd, cu filiale In mai multe orase, chiar
mai multe tari. Sau acolo unde sunt mai multe firme
dintr-un grup de firme si folosesc simultan sistemul,

pentru cd se pun resurse in comun. Dacd un grup
de firme e constituit dintr-o firma de constructii, una
de servicii, una de consultantd, sd zicem, si una de
proiectare, toate folosesc In comun sistemul si pun
in comun resursele, ceea ce elimind redundantele si
duce la o economie semnificativd. Un astfel de sis-
tem este cu atat mai bun cu cat produsele pe care le
vinde firma sunt mai scumpe, iar ciclul de vinzare e
mai mare. Apoi e bun pentru toate departamentele
de tip suport: marketing, legal, HR.

Se vorbeste din ce in ce mai mult despre conceptul de "birou
mobil”. Kazierul este util si in acest caz?

topul cu tine poti sd lucrezi din avion, de la hotel, de
acasd, de la client si sd lucrezi ca si cand ai fi la birou.

Care este pretul sistemului?

Este pretul licentei de 12.000 euro si pretul
implementdrii. Dacd e o implementare simpld, cu
doud trei tipuri de proceduri la vanzéri sau im-
plementare care nu se lungeste mai mult de doud
luni, de reguld o includem in pretul licentei. Pentru
implementdrile complexe, implementarea poate
depdsi pretul licentei.

Pretul este un avantaj al softului dvs. ?

Evident, probabil cd e de 10 ori mai ieftin decat ar
pléti pe softuri similare din straindtate. Si ca pret al
produsului si al implementdrii, dar si al dezvoltarii
ulterioare, deoarece pentru a veni cei din strdinatate
pentru o dezvoltare dai bani cat pentru doud masini.
Pretul este principalul avantaj. Apoi rapiditatea cu
care intervenim, fiind aici, si nu in ultimul rand
arhitectura programului.

Ati vandut sistemul si in afara Romaniei?

Da. In Ungaria, la o firmd de consultanti si in
Franta tot la o firmd de consultantd care are fi-
liale In China, Tunisia, Qatar si Maroc si acum il
folosesc din toate tarile. =
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